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Дата и место рождения: 20.03.1983.г. Павлодар Казахское ССР Адрес проживания: г.Омск ул. Лукашевича 14/3
Эл. адрес: mcflaky@mail.ru
Телефоны: мобильный 8 909 536 89 89 
Цель: (Менеджер отдела, торгового зала, торговый представитель )
Образование: 

1. (1998-2002,Павлодарский бизнес-колледж, Менеджмент, Менеджер Информационных технологий.)
2. (2011-     , Финансовый университет при правительстве РФ(ВЗФЭИ), Бакалавриат, бакалавр менеджмента.)
Дополнительное образование:

1. (1997,Алматинский институт квалификации, переквалификации кадровых специалистов, Оператор ПК)
2. Трудовая деятельность: (начиная с последнего места работы):
	1. Наименование компании, сфера деятельности

	27.01.2014

20.08.2014
	Должность: Региональный торговый представитель ООО «Сибирская база»
Функциональные обязанности: сбор заявок на строительные сухие смеси (Волма) и лакокрасочную продукцию(Эмпилс) поиск новых клиентов, работа с торговыми точками от предпринимателей на рынке, до магазинов.

	
	Причина увольнения: нужна зарплата не ниже 30 тысяч рублей



	2. Наименование компании, сфера деятельности

	09.07.2013
06.01.2014
	Должность: Региональный торговый представитель ООО «ЕвроОкно Стандарт»
Функциональные обязанности: поиск реализаторов (дилеров) на территории Омской области, Новосибирской, так же должны были затронуты Тюмень и Курган, но по сезону не успел. 

	
	Причина увольнения: 



	3. Наименование компании, сфера деятельности

	01.02.2013
09.07.2013
	Должность: Продавец-консультант Леруа Мерлен

Функциональные обязанности: отдел инструменты, знание процедур, положений РФ о сложно техническом товаре и главных статей закона о защите потребителей, стал профи в правильном обслуживании клиентов. Универсален в обслуживании клиентов по всему магазину.

	
	Причина увольнения: Поиск чего то нового и зарплаты повыше


	4. Наименование компании, сфера деятельности

	01.04.2012
01.02.2013
	Должность: Администратор Сервисного центра Леруа Мерлен
Функциональные обязанности: прием неисправного электрического и бензо-инструмента от клиентов и предпродажные поломки из отделов магазина, связь с сервисными центрами города, а так же решение конфликтных ситуаций между клиентами, сервисными центрами, представителями в России и поставщиками.

	
	

	5. Наименование компании, сфера деятельности

	24.08.2009
01.04.2012

	Должность: Продавец-консультант Леруа Мерлен

Функциональные обязанности: консультации, продажи товара отдела керамическая плитка, выкладка товара, ведение подотдела сухие смеси уход, занимался заказами своего подотдела связь с поставщиками решение проблем франко-стоимости, заказ новинок и акционного товара. 

	
	

	6. Наименование компании, сфера деятельности

	20.04.2004
01.09.2007
	Должность: Специалист постпечатной обработки полиграфической продукции Полиграфии «Принта» (неофициально).

Функциональные обязанности: доведение до финального вида отпечатанного материала.

	
	Причина увольнения: банкротство компании

	


Дополнительная информация:
Сертифицированный тренер – создание тренингов,  проведение, личный тренинг по продаже товара «керамическая плитка», наставник, обучение новичков.

Знание иностранного языка:  Английский язык на уровне разговорного, технический немного сложнее, хотя клиентов англоязычных, сложно, но обслуживал, они были рады.
Знание ПК: Офисными приложениями в качестве опытного юзера, CorelDraw редактирую созданную информацию, Photoshop и т.д.
Семейное положение: женат.
Ожидаемый уровень заработной платы: 30000 рублей и выше без учета налога.
